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La segunda jornada de la sesion de Murcia, dedicada a la Autonomia de la Voluntad: otras formas
de expresion y englobada dentro de los actos conmemorativos del 150 Aniversario de la Ley del
Notariado, se abri6 con la alocucién del catedratico de Derecho Civil Ricardo de Angel Yagiiez.

EVOLUCION DE, LA AUTONOMIA DE LA VOLUNTAD
EN LA PRESTACION DEL CONSENTIMIENTO

N su conferencia, titulada
E Autonomia de la Voluntad

y evolucion de las formas de
prestar el consentimiento, el po-
nente analizo las diferencias de
tratamiento que el Derecho de
consentimiento tiene en materia
contractual en los distintos orde-
namientos juridicos. Si bien cali-
fico este principio, el derecho a
consentir, como el acto bilateral
por antonomasia, segun los codi-
gos civiles. En este sentido afirmo
que el marco comun de referencia
de la directiva europea sobre la
materia que armoniza las norma-
tivas de los socios de la UE “tiene
una fuerte influencia de los mer-
cantilistas ingleses”, circunstancia
que se aprecia en el alto significa-
do de los gestos, las actitudes y las
conductas en general durante las
negociaciones entre las partes. Por
el contrario, la norma europea in-
cluye la expresion de declaracion
de voluntad es el ejemplo mas exi-
toso del peso de la doctrina alema-
na en el ambito continental. En Es-
pana -aclar6- esta declaracion de
voluntad en las relaciones con-
tractuales no se establecio hasta la
reforma del Codigo Civil de 1974,
en su articulo 1.3. Y en el ambito
notarial tampoco hay referencia
alguna a ella en la Ley del Notaria-
do, sino en el Reglamento Notarial,
aunque “impone en este la libertad
de forma de manera terminante”.

EL negocio juridico. De Angel Ya-
giiez reconocio durante su inter-
vencion que no cree en el negocio
juridico, “sino en lo que los juris-
tas dicen del negocio juridico”,
porque el primero suele reflejar
una tendencia “inaudita” de la
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conducta. Del mismo modo que
admitio que “el significado de los
signos, sobre todo de las conductas
y las actitudes, es en la actualidad
de marcada importancia y fuerte-
mente determinada en los textos
europeos por injerencia juridica
anglosajona”, por lo que las rela-
ciones contractuales “estan cada
vez mas plagadas de situaciones
que explican qué estan haciendo
las partes en momentos puntuales
de la negociacion o como reaccio-
nan cuando la otra ha realizado al-
guna propuesta concreta”.

El catedratico de Civil, al refe-
rirse al documento telematico en

su analisis sobre la evolucion de
las formas de prestar el consenti-
miento, recordé que los codigos ci-
viles, incluso el aleman, lo tinico
que dicen al respecto es cuando se
interpreta el contrato como acep-
tado inter-ausentes, espacio donde
tiene cabida el correo electronico.
“Nada mas hay en ninguno de los
codigos de raiz latino-francesa; ni
siquiera en el ultimo de ellos re-
dactado, el brasilefio, de 2002”, pre-
cis6. Para De Angel, “los contratos
son producto de un acto casi irre-
flexivo, espontaneo”, aunque en
multitud de ocasiones son la ex-
presion de “largas, complejas y
tortuosas negociaciones” y, gene-
ralmente, “muy costosas”. El cate-
dratico también califico el marco
comun de referencia de la directi-
va europea de contratos como ex-
haustivo y preparado para incluir
en el futuro proximos requisitos
contractuales.

El Notariado
INFORMA





