


A austeridad que domina todos los ambitos de la Union Europea, y que apli-
can de forma simultanea todos sus Estados miembros, ha hecho mella en
las perspectivas econdmicas comunitarias. Conscientes de ello, las autoridades
europeas buscan abrir mercados para convertir el sector exterior en motor de la

recuperacion. La receta sirve para Espana.

ALEJANDRA GALLEGO

013 se perfilaba como el ano
2 de la recuperacion europea
pero lo cierto es que parece
que sera otro ano perdido para la
economia de los 27. Las ultimas
previsiones de la Comision Euro-
pea apuntan a un misero creci-
miento del 0,1 por ciento en el ano
2013 y la incertidumbre es la toni-
ca dominante. La falta de resolu-
cion para abordar la crisis del
euro y los recortes generalizados
en pro de la imperante doctrina de
la austeridad provocaran otro ano
de estancamiento. Siempre que la
situacion no se complique ain
mas. Bruselas prevé que la econo-
mia retroceda en seis de los 17 pai-
ses de la zona euro: Espana, Italia,
Grecia, Portugal, Chipre y Eslove-
nia. Pero, ademas, ya no confia en
que crezcan con fuerza los paises
centrales que antes lideraban el
crecimiento, como Alemania,
Francia, Austria o Bélgica.
“Europa esta atravesando un
dificil proceso de requilibrio
macroeconomico, que continuara
durante algiin tiempo”, apuntaba
el vicepresidente econémico de la
UE, Olli Rehn durante la presenta-
cion del informe titulado Nave-
gando por aguas turbulentas. La
receta a seguir, segiin Rehn, es la
misma que hasta ahora: “Europa
debe seguir combinando unas
politicas presupuestarias sanea-
das y reformas estructurales para
crear las condiciones para un cre-
cimiento sostenible que haga bajar
el desempleo”. Bruselas espera
que el paro alcance en 2013 una
cifra maxima algo inferior al 11
por ciento en la UE y al 12 por cien-
to en la zona euro, récord en la his-

‘Exportadores’ de inmuebles

OR paraddjico que pueda parecer, el principal producto exportador de nuestro

Estado lo constituyen los inmuebles. Las cifras, que en términos absolutos
podrian no parecer extraordinarias, si las colocamos en su punto exacto de
comparacion en el tiempo y en el ambito nacional adquieren una dimension
esperanzadora y ciertamente necesaria en los tiempos en que nos encontramos.

En los seis primeros meses de 2012, por ejemplo, el niumero de viviendas
adquiridas en la Comunidad Valenciana por espaiioles fue de 20.872, en tanto
que los extranjeros en el mismo periodo de tiempo compraron 10.118 pisos en
esta Comunidad. A nivel nacional, en este mismo periodo, las viviendas
adquiridas por nacionales fueron 176.716 mientras que los extranjeros
compraron la nada desdeiable cifra de 32.257.

Si a ello le sumamos la progresiva incorporacion a este mercado de nuevas
nacionalidades, como China o Argelia, o el afianzamiento de compradores bastante
consolidados como el ruso, el finlandés o el noruego, tendremos que concluir que
no facilitar la entrada de un capital humano residencial para aquellas zonas que
cuentan con infraestructuras y servicios para soportar un crecimiento sostenible,
constituiria una gravisima miopia que nuestra economia no esta en condiciones de
permitirse.

Por ello parece inconcebible que medidas como facilitar la obtencion del
numero de identificacion fiscal desde las propias notarias por via telematica no se
encuentren implantadas porque aiin no se haya permitido que los notarios puedan
hacerlo pese a disponer de la tecnologia para ello, lo que ahorraria tramites a los
inversores extranjeros. Y lo mismo podria decirse de permitir que la acreditacion de
una determinada inversion suponga la obtencion del multivisado —que no la
residencia o el permiso de trabajo— que facilite a los extranjeros no comunitarios la
entrada en nuestro pais para poder utilizar nuestros inmuebles como segunda
residencia.

Contradicciones. Son muchos los
expertos del sector privado que
contradicen ese relativo optimismo
de la Comision —también muchos
los organismos publicos- y advier-
ten que “las empresas deben estar
preparadas en Europa para la ame-

Solo el sector

exterior puede

evitar una
década perdida para
Europa

naza de una década perdida debido
a la falta de impulso de la economia
y al aumento del desempleo, que
alcanzara los 20 millones de para-

toria de la economia de la eurozo-
na, aunque con grandes variacio-

nes entre los Estados miembros.

dos en la zona euro en 2013”, apun-
ta Ernst & Young en su informe de
invierno de previsiones para la
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eurozona. Su presidente, José
Miguel Andrés, apunta cual debe
ser el camino a seguir: “ante este
nuevo panorama, los empresarios
deben asumir la nueva normalidad
que implica que el crecimiento no
vendra solo de la mano del merca-
do domeéstico sino, principalmente,
a través de la reduccion de costes,
de ganar mayor cuota de mercado y
gracias al impulso de la exporta-
cion hacia las economias de mas
rapido crecimiento”.

De hecho, las economias emer-
gentes son significativamente mas
abiertas hoy de lo que lo eran hace
diez o quince afios y Bruselas
explica por qué: “bien como fruto
de sus compromisos para acceder
a la Organizacion Mundial del
Comercio (OMC), que es el caso de
China o Rusia, o gracias a sus pro-
pias decisiones de liberalizar en
interés propio”. De media, las tari-
fas a la importaciéon de productos
en China se han reducido del 19,6
por ciento de 1996 al 4,2 por ciento
en 2009, segin datos de la Comi-
sion Europea. En India, el descen-
so es del 20,1 al 8,2 por ciento y en
Brasil, del 13,8 al 7,6 por ciento.
“Sin embargo, las economias
emergentes todavia mantienen
importantes barreras a las expor-
taciones europeas y, en algunos
casos, corren el riesgo de dar la
vuelta a la tendencia aperturista.
Las barreras no tarifarias crean
importantes obstaculos al comer-
cio”, advertia el equipo del comi-
sario de Comercio en un informe
del pasado mes de julio. “La UE,
como otras economias avanzadas,
estda mucho mas abierta al comer-
cio internacional, tiene un claro
interés en impulsar la apertura
reciproca de mercados con estos
paises con el objetivo de reducir
las asimetrias existentes y promo-
ver reglas de juego justas. Eso
incluye reforzar la proteccion de
los derechos de propiedad intelec-
tual, abordar los obstaculos no
tarifarios y regulatorios y apoyar
el desarrollo sostenible”, decia el
informe.
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En Espana,

pese ala

profundidad de
la crisis economica, el
comportamiento del
sector exterior ha
logrado amortiguar la
caida del PIB

Previsiones a la baja. Evidente-
mente no va a ser un camino facil.
La OMC se ha visto obligada a revi-
sar a la baja sus previsiones de cre-
cimiento del comercio para el ano.
La organizacion prevé que los
intercambios comerciales crece-
ran el 2,5 por ciento en el conjunto
de 2012, lejos del 3,7 por ciento pre-
visto en abril. Para 2013, la rebaja
se sittia en la misma linea con un
aumento del 4,5 por ciento y no del
5,6 por ciento. La crisis de la deuda
europea ha hecho mella en el
comercio mundial. Tras arrancar
el afio 2012 con un aumento del
comercio del 1,2 por ciento, los
intercambios comerciales apenas

crecieron el 0,3 por ciento entre
abril y junio, segiin los ultimos
datos de la OMC. Las causas de
semejante desaceleracion hay que
buscarlas en los débiles y “decep-
cionantes” datos de empleo y creci-
miento en Estados Unidos, los
malos datos de produccion indus-
trial en China, el primer exporta-
dor mundial, y, sobre todo, en la
crisis de deuda europea, que ha
agudizado las medidas de ajuste y,
con ello, ha agravado la crisis eco-
nomica global.

En la dltima reunion del ano
del consejo general de la organiza-
cion, el director general de la OMC,
Pascal Lamy, advertia que la
actual coyuntura econémica pone
a prueba, atin mas si cabe, el siste-
ma de comercio multilateral, dura-
mente cuestionado desde el fracaso
-no admitido por la OMC- de las
negociaciones para concluir una
nueva ronda de liberalizaci6on
comercial a nivel global, la conoci-
da agenda de Doha, y azotado por
las barreras que, de una forma o de
otra, se levantan con las crisis eco-
nomicas profundas. “Pese a la
desaceleracién en la aplicacion de
medidas restrictivas del comercio,



nuevas vias se suman, en la practi-
ca, a la pila de restricciones comer-
ciales puestas en marcha desde el
estallido de la crisis. Por ahora, el
sistema multilateral ha demostra-
do un razonable grado de resisten-
cia pero en un momento de conti-
nuas dificultades economicas y
con la recuperacion aun lejos,
necesitamos mantenernos vigilan-
tes y redoblar los esfuerzos para
mantener los mercados abiertos y
resistir las inevitables presiones
proteccionistas”, apuntaba Lamy
en su discurso.

En opinion del maximo repre-
sentante de la OMC, “nuestra
experiencia con pasadas crisis
muestran que necesitamos mas
comercio y un nimero creciente de
medidas que faciliten los intercam-
bios comerciales para contrarres-
tar la desaceleracion y restaurar
niveles estables de crecimiento. En
este contexto, deberia hacer todos
los esfuerzos necesarios para recu-
perar la certidumbre econémica y
reinstaurar la confianza en el siste-
ma de comercio multilateral. Dicho
esto, si tuviera que darles un solo
consejo, seria que se aseguraran
que los resultados de 2013 respecto

La gran
esperanza
nipona

A Comision calcula que un

acuerdo con Japon aumentaria
las exportaciones un 32,7 por
ciento, mientras que las ventas
japonesas a la UE lo harian un 23,5
por ciento. En 2011, la UE vendié a
Japon productos por 49.000
millones de euros, principalmente
maquinaria y equipos de
transporte, productos quimicos y
agricolas. Los 27 compraron
67.500 millones de euros en
productos japoneses. Los Estados
miembros acaban de dar luz verde
al inicio de las negociaciones
formales con Japon.

Los expertos

senalan que

el crecimiento
no vendra solo de la
mano del mercado
doméstico sino, entre
otros factores, gracias
al impulso
de la exportacion

a las negociaciones en la OMC no
sean como los de 2012”.

Como resultado del estanca-
miento de la ronda de Doha, la
Unién Europea ha estado nego-
ciando acuerdos bilaterales y mul-
tilaterales de forma muy activa.
Desde la entrada en vigor del
acuerdo de libre comercio con
Corea, en 2011, la UE ha intentado
concluir sus negociaciones con
Canada, India y Singapur; espera
avances con los paises que inte-
gran el Mercosur, los paises de la
antigua Europa del Este, asi como
algunos estados de Africa, Caribe
y del Pacifico con los que negocia

sendos acuerdos de cooperacion
econémica. Pero, sin duda, las
grandes esperanzas de los 27 estan
puestas en las posibles negociacio-
nes con Estados Unidos y Japoén,
primer y sexto socio comercial de
la UE, respectivamente. El Conse-
jo Europeo aseguraba, en su reu-
nion de octubre, que, de concluir
los acuerdos comerciales actual-
mente bajo negociacion, “ello se
podria traducir en un aumento del
PIB de la Unién del dos por ciento
—unos 250.000 millones de euros-y
unos dos millones de nuevos
empleos. Dos tercios de esos bene-
ficios procederian de los acuerdos
con Japo6n y Estados Unidos.

Espaiia. En Espana y pese a la
profundidad de la crisis econoémi-
ca, el comportamiento del sector
exterior ha logrado amortiguar la
caida del PIB “y se ha convertido
en la verdadera palanca de salida
de la crisis para muchas empre-
sas”, aseguraba el servicio de
Estudios de BBVA en su ultimo
Observatorio Econdémico, que
también pronostica que para 2014
la balanza por cuenta corriente
entrara en terreno positivo. En
contraste con otros paises indus-
trializados, desde 1999 hasta 2011
la cuota de exportaciones espano-
las sobre el comercio mundial ape-
nas cayo un 8,9 por ciento, como
en Alemania, economia en la que
los precios relativos de las expor-
taciones se comportaron mas favo-
rablemente. En general, la evolu-
cion de las cuotas de exportacion
guarda una escasa relacion con la
de los precios relativos de exporta-
cion, lo que indica que el resto de
determinantes en las cuotas de
ventas al exterior ha desempefiado
un papel mas importante que la
propia evolucién de la competiti-
vidad-precio. Asi, se estima que si
los precios relativos de las expor-
taciones se hubieran comportado
de forma mas favorable, como por
ejemplo lo hicieron en Alemania,
Espaina hubiera aumentado su
cuota mundial de P (Sigue en pag. 12)
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Irlanda, que
ostenta la
presidencia
rotatoria de la
UE, ha hecho del
impulso de los
acuerdos
comerciales una
de las
prioridades de
su mandato.

escaparate.

> Viene de pagina9 las exportacio-
nes en 20 puntos porcentuales. En
el caso espanol, la mejora de las
exportaciones se explica por una
mayor diversificacion geografica
y productiva, por encima de la
media mundial.

La buena marcha de las expor-
taciones ha contribuido, asimismo,
a reducir el déficit comercial, que
durante los primeros meses del ano
se situd en 26.564 millones de euros,
lo que supone una caida del 25,1 por
ciento respecto al mismo periodo de
2011. El saldo comercial con la UE
registr6 un superavit de 8.107,8
millones, mas del doble del registra-
do entre enero y septiembre de 2011.
También con respecto a la zona
euro se registr6 un importante
incremento del superavit, pasando
de 1.258,3 millones de euros entre
enero y septiembre de 2011 a 5.281,6
millones en el mismo periodo de
2012. Entre las exportaciones a pai-
ses de fuera de la Uni6n, destacan
los incrementos de las destinadas a
Africa (28,8%), América Latina
(16,3%), Asia (14,0%) y Ameérica del
Norte (9,2%). Un informe de Ernst
& Young augura un repunte de las

La UE ha estado

negociando

acuerdos
bilaterales y
multilaterales de forma
muy activa, con Corea,
Canada, India,
Singapur, Mercosur, y
Europa del Este, entre
otros Estados

ventas al exterior del 5,5 por ciento
este ano, frente al ritmo del 4,2 por
ciento al que crecieron en 2012.

En el fuerte avance de las
exportaciones tuvieron relevancia
tanto los bienes de equipo como los
bienes intermedios, como material
de transporte ferroviario y aéreo y
de maquinaria para construccion,
al tiempo que los bienes de consu-
mo mostraron una notable recupe-
racion, sobre todo los alimentos y
otras manufacturas.

La economia espanola atn debe
digerir los excesos de los ultimos
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anos y su necesidad de financia-
cion. Ha acumulado una elevada
deuda externa bruta, equivalente al
169,7 por ciento del PIB en el segun-
do trimestre de 2012, y una posicién
inversora internacional neta nega-
tiva que ha llegado a superar el 90
por ciento del PIB. Pese a todo, la
necesidad de financiacion de los
agentes espanoles frente al resto
del mundo continué cayendo en
2011, hasta el tres por ciento, funda-
mentalmente por la caida de la
inversion. La debilidad de Ia
demanda interna y la necesidad de
desapalancamiento de los sectores
publicos y privados permiten pre-
ver la continuidad de esta tenden-
cia en 2012. “La correccion de este
enorme desequilibrio exterior es
un proceso lento y va a exigir
muchos anos de superavit de la
balanza por cuenta corriente y, por
lo tanto, de un enorme esfuerzo por
mejorar la posicion competitiva
internacional de las empresas espa-
nolas en su conjunto”, apunta el
servicio de estudios del BBVA.

El centro de estudios de Ernst
& Young si pone el acento en la
reduccion de costes que la crisis
ha provocado en la economia espa-
nola. Segun sus datos, en los ulti-
mos tres anos, los costes laborales
unitarios han caido un 5,5 por
ciento en Espana, frente a una
subida del 1,4 por ciento en la
Eurozona en su conjunto, y la pro-
ductividad en Espana ha crecido
un 11,2 por ciento desde principios
de 2008, frente a un ligero aumento
del 0,4 por ciento en la zona euro.
Gracias a esas mejoras de competi-
tividad y productividad, el sector
exterior puede obtener un mejor
resultado del previsto y calcula
que las exportaciones se incre-
mentaran un 3,7 por ciento en 2012
y llegaran a crecer un 5,5 por cien-
to en 2013. Con las importaciones
en descenso se espera que el
comercio exterior contribuya con
un 2,5 por ciento al crecimiento del
PIB en 2012 y con un porcentaje
similar en 2013. “Sin embargo, el
ajuste en los costes que permitan



La presidencia irlandesa apuesta por EE.UU.

RLANDA, que ostenta la presidencia rotatoria de la UE desde el pasado 1 de enero, ha hecho del impulso a los acuerdos

comerciales una de las prioridades de su mandato como via para promover el crecimiento y, sobre todo, la creacion de
empleo. Durante la presentacion de la agenda irlandesa, el viceprimer ministro, Eamon Gilmore, apuntaba que “los acuerdos
comerciales estan entre las prioridades de nuestra agenda. Hay potencial para aumentar un dos por ciento el PIB en toda la
Union. Con la ayuda de los estrechos vinculos entre Irlanda y EE.UU., trabajaremos con el propdsito de avanzar hacia un acuerdo
de libre comercio entre las dos partes, entre otros. Recientemente, discuti este punto con la secretaria de Estado, Hillary Clinton,
y sé que también es una prioridad para el gobierno estadounidense”. En este caso, la crisis econémica actuaria como acicate y
no como freno al acuerdo comercial y es mas que probable que las negociaciones arranquen formalmente en 2013, lo que
restaria atin mas interés a los acuerdos de la Ronda de Doha.

mayores avances de productividad
todavia esta lejos de haberse com-
pletado”, senalan los analistas de
Ernst & Young.

Salida a la crisis. Segtin BBVA,
en la medida en que este dinamis-
mo de las exportaciones descansa
en decisiones estructurales de un
amplio conjunto de empresas que
han buscado en el comercio inter-
nacional su salida a la crisis, una
buena parte de la correccion que
se esta observando en los ultimos
anos en el déficit de la balanza por
cuenta corriente es de caracter
estructural o permanente.

Sin embargo, y pese a estas
cifras, alin son pocas las empresas
que se animan a salir al exterior.
De acuerdo con la base de datos
compilada por el Banco de Espana
en 2011, el tejido productivo espa-
fol se caracteriza por la presencia
de un porcentaje relativamente
pequenio de empresas exportado-
ras. En concreto, solo un 12 por
ciento de las empresas espafnolas
exportd bienes y un nueve por cien-
to export6 servicios no turisticos
durante el periodo 2001-2011. A esta
caracteristica se afiade un grado de
concentracion notable: el uno por
ciento de las empresas con mayor
volumen exportador acapara el 67
por ciento del total de las exporta-
ciones y la cifra asciende al 93 por
ciento si se considera el 10 por cien-
to de las empresas. Ese bajo por-
centaje de empresas exportadoras
se explica, por un lado, por la exce-

La Organizacion

Mundial del

Comercio prevé
un crecimiento de los
intercambios
comerciales de un 2,5
en 2012

siva atomizacion de las empresas
espafiolas y, por otro, es que hay
demasiadas empresas de reducido
tamano incapaces de exportar. Eso
supone que Unicamente aquellas
empresas que superan un determi-
nado nivel o umbral de productivi-
dad se encuentran en posicion de

abordar los costes derivados de la
entrada en nuevos mercados y de
sobrevivir a las presiones.

“Las politicas de internaciona-
lizacion deben ser centrales en una
estrategia de crecimiento a medio
y largo plazo, con medidas de cre-
cimiento efectivas”, sefala el infor-
me del BBVA, elaborado por Mo6ni-
ca Correa y Rafael Doménech. “El
marco institucional de funciona-
miento de la economia ha de esfor-
zarse en mejorar continuamente el
entorno en el que se mueven las
empresas en una doble vertiente:
los mercados de factores producti-
vos —de trabajo, capitales y acceso
a nuevas tecnologias e innovacio-
nes productivas—y los mercados
de bienes y servicios”. |

La mejora de las
exportaciones
espaiolas se
explica por una
mayor
diversificacion
geografica y
productiva, por
encima de la
media mundial.
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